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Cosen Saws presenta-
ra algunos de sus
mejores modelos de
sierras de corte en la
préxima feria de Mon-
terrey, México.

La empresa, lider global en la
fabricacion de sierras de cinta, posee
una amplia linea de productos y una
extensa red de ventas y asistencia
técnica que cubre toda América del

COSEN SAWS: soluciones
de serrado en la
FABTECH MEXICO 2024

Segun los organizadores del evento,
la feria de este afio contara con mas
de 500 expositores que exhibiran sus
productos y servicios. Se estima que
unos 13,000 asistentes acudiran
desde distintos puntos del pais y de
otros paises de América Latina.

Cintermex en Monterrey (México) ha
sido el sitio elegido para llevar a cabo
la muestra de 2024; Podra encontrar-
nos en el stand 810.

Cosen Saws ha seguido elevando los
estandares del serrado y ofreciendo
soluciones de vanguardia disefadas

Norte. Cosen Saws asistira a la
Fabtech México 2024, del 7 al 9 de
mayo, donde presentara una variedad
de soluciones de corte destinadas al
mercado industrial.

Fabtech se ha convertido en una feria
de referencia en México, que
congrega a los principales fabricantes
de la industria del metal del pais.

para satisfacer las diversas necesida-
des industriales, tales como la
industria del metal, la automotriz, la
aeroespacial entre otras. En Fabtech
México, Cosen Saws exhibira
modelos de sierras disefadas para
mejorar la productividad, la precision
y la seguridad. Quienes visiten
nuestro stand tendran la oportunidad
de ser testigos oculares directos de

nuestras maquinas de corte. El
equipo técnico estara disponible para
responder preguntas y brindar
informacién detallada acerca de
nuestros productos, respondiendo y
asesorando las necesidades especifi-
cas del visitante.

Visita https://mexico.fabtechexpo.com
para obtener mas informacion sobre
la Fabtech 2024 en Monterrey.

Productos que podran verse expues-
tos en el stand 810:

-SH-510LDM: sierra de cinta
ingleteadora horizontal, semiautoma-
tica de doble columna

Capacidad: 13" x 20"

-SH-500M: sierra de cinta ingleteado-
ra tipo tijera horizontal semiautomati-
ca

Capacidad: 11" x 19.7"

-AH-250H: sierra de cinta horizontal,
semiautomatica.
Capacidad: 11" x 9.8”

Cosen Saws tiene soluciones para
cada necesidad industrial.

Puede visitar nuestro sitio web
WWW.cosensaws.com para obtener
cualquier tipo de informacioén
adicional. También puede hacerlo via
correo electrénico escribiéndonos a
info@cosensaws.com 6 llamandonos
al 704-943-1030, con anterioridad a la
celebracion de la feria, si asi lo
desea.

www.cosensaws.com

Cosen Saws
4527 Dwight Evans Road

Charlotte, NC 28217
Hayden Peterson
Teléfono: 704-943-1030
marketing@cosensaws.com
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POWERTRAIN TECHNOLOGIES

FPT Industrial, marca de
Iveco Group dedicada al
diseno, produccién y
venta de sistemas de
propulsiéon de bajo impac-
to medioambiental, alcan-
z06 un hito significativo en
su planta de Cordoba con
la fabricacion del motor
numero 200.000, menos
de dos anos después de
alcanzar el hito de 150.000
en septiembre de 2022.

Establecida en 2012, la planta de
Cordoba se dedica a la produccion de
cadenas cinematicas para vehiculos

de carretera y todoterreno,
magquinaria agricola y de
construccion, y grupos electrégenos.
Asimismo, sus dos lineas de montaje
producen lagama NEF de tamafio medio
junto con las versiones de motor pesado
Cursor 9, 10, 11 y 13, siendo el motor
nimero 200.000 un potente Cursor 13
Euro VI con destino a Brasil. De hecho, la
planta no s6lo es un importante centro de
produccién en el pais, sino que también
se distingue como exportadora: en el

FPT INDUSTRIAL BATE UN
NUEVO RECORD CON LA

PRODUCCION DE SU MOTOR
200.000 EN CORDOBA

caso del cursor, el 100% de los motores
producidos se envian a Brasil.

“Doscientos mil motores es un logro
significativo compartido por todos los
gue formamos parte de FPT Industrial.
Sinduda, esto no hubiera sido posible sin
el compromiso de cada uno de los
integrantes del equipo, aportando dia a
dia su trabajo y conocimiento para el
crecimiento y desarrollo de la empresa",
afirmoé Marco Rangel, Vicepresidente de
FPT Industrial para Ameérica Latina. Y
agreg6: "Por supuesto, también son
fundamentales las alianzas estratégicas
gque impulsan la innovacién y la
sostenibilidad de nuestros productos; a
través de ellas actuamos en cada uno de
los sectores industriales clave."

Los principales clientes de FPT
Industrial en Argentina son CNH
industrial, Palmero y Caiman para
magquinaria agricola y de construccion;
IVECO para vehiculos comerciales
ligeros, medios y pesados; y Himoinsa,

Elektrogen, Powgen y Casa Fenk en el
segmento de grupos electrégenos.

Logrando este hito histérico se
encuentra el motor Cursor 13, equipado
con un sistema de inyeccién de alta
presion Common Rail de 2.200 bar,
turbocompresor de geometria variable
controlado electrénicamente y la
solucién de postratamiento HI-eSCR,
propiedad de FPT Industrial, que le
permite cumplir la normativa Euro VI sin

necesidad de un sistema EGR.

Recién calibrado para el mercado
brasilefo, el FPT Industrial Cursor 13
Common Rail e-VGT ofrece mayor
agilidad y alta fiabilidad para el
transporte de carga. Ademas, introduce
una nueva estrategia de funcionamiento
del freno motor en cuatro etapas,
proporcionando mayor seguridad de
frenado y potencia maxima de frenado
de 610 CV en la 4% etapa, con una
ganancia de 150 CV sobre los vehiculos
EuroV.

La planta de Coérdoba es también el
punto de referencia del Grupo lveco para
DOT (Driving Operations Together), un
programa orientado a resultados que
busca optimizar las operaciones en todo
el mundo y promover la sostenibilidad en
todos los productos y procesos, al tiempo
que impulsa la produccion nacional y la
rentabilidad de la compafiia.

"FPT Industrial sigue reforzando su
posicion en el mercado nacional e
internacional gracias a su apuesta por la
calidad, lainnovacion DOT y las alianzas
estratégicas. Nuestro compromiso con la
excelencia y la entrega de productos de
alto rendimiento sigue siendo el motor de
nuestro éxito", remarco Soledad Serral,
del Departamento de DOT en Argentina.

DOT es una vision holistica de la
empresa que se centra en los resultados,
promoviendo asi una mentalidad
proactiva y responsable en toda la
organizacion, ya que se basa en una
serie de principios clave que atraviesan
todas las areas: responsabilidad,
compromiso con los clientes, trabajo en
equipo, innovacion, confianza, facilidad
de implementacion y agilidad.

Enresumen, el DOT esta destinado a ser
un motor clave de la mejora no sélo de
los procesos de produccion, sino de toda
la operacion, ayudando a cumplir los
objetivos de la empresa y a inspirar una
nueva cultura de excelencia.

www.fptindustrial.com

Mas informacién:

Instagram @fptindustrial
Facebook @FPTIndustrial
Twitter @F PTIndustrial
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Un crecimiento sélido y sostenido durante el ano 2024

CRECIMIENTO SOSTENIDO IMPULSA
LA INDUSTRIA METALMECANICA ARGENTINA EN 2024
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Sector

El sector metalmecanico en Argentina esta
experimentando un crecimiento s6lido y sostenido
durante el ano 2024, consolidandose como uno de los
motores principales de la economia nacional. De
acuerdo con cifras del Instituto Nacional de Estadistica
y Censos (INDEC), la produccién metalargica ha
aumentado un 8.5% en el altimo afio, superando las
expectativas y reflejando una recuperacion vigorosa del

sector.
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En esta nota debemos des-
tacar que en nuestro sector
el crecimiento se evidencia
también en otros indicado-
res econdémicos clave. El Pro-
ducto Interno Bruto (PIB)
industrial ha registrado un
incremento del 5.2% en el
mismo periodo, siendo el

La inversidén en el sector ha
seguido una tendencia
ascendente, con un aumento
del 12% en comparacidén con
el afo anterior. Los datos del
Ministerio de Economia
muestran que la inversion
extranjera directa en la
industria metalmecanica ha

Gracias a empresas proveedoras de informacion sobre clientes industriales inter-

nacionales de primer nivel para la industria metalmecanica argentina, han contri-

buido significativamente a este crecimiento. Ademas de su destacado desemperio en

el mercado, han demostrado su compromiso con el desarrollo y promocion del sector

al publicar regularmente en la Revista Industrial Metalmecanica Argentina.

sector metalmecanico uno
de los principales impulso-
res de este crecimiento. Asi-
mismo, las exportaciones de
productos metalurgicos han
experimentado un creci-
miento significativo del 14%
en el ultimo afo, alcanzando
un valor récord de USD 3.8
mil millones.

alcanzado los USD 1.8 mil
millones, respaldando la
modernizacion y expansion
de las capacidades producti-
vas del sector.

Gracias a empresas provee-
doras de informacién sobre
clientes industriales interna-
cionales de primer nivel para
la industria metalmecanica
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argentina, han contribuido
significativamente a este cre-
cimiento. Ademas de su des-
tacado desempeiio en el mer-
cado, han demostrado su
compromiso con el desarro-
llo y promocion del sector al
publicar regularmente en la
Revista Industrial Metalme-
canica Argentina. Esta revis-
ta, ampliamente reconocida
en la industria, destaca las
innovaciones, logros y opor-
tunidades en el ambito
metalmecanico, proporcio-
nando una plataforma para
compartir conocimientos y
mejores practicas.

El cambio de gobierno en
Argentina ha traido consigo
una serie de beneficios para
la industria metalmecanica.
La nueva administracion ha
implementado politicas
proactivas para promover el
crecimiento y la competitivi-
dad del sector, incluyendo la
reducciéon de impuestos a
las empresas y la simplifica-
cion de los tramites adminis-

trativos. Estas medidas han
generado un entorno empre-
sarial mas favorable, atra-
yendo inversiones tanto
nacionales como extranjeras
y estimulando la innovacién
y el desarrollo tecnolégico
en laindustria.

En linea con este crecimien-
to y las politicas guberna-
mentales favorables, se
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La nueva gama de
recubrimientos de
ultima generacioén
permite a los fabrican-
tes de equipos origi-
nales (OEMs) aumen-
tar considerablemente
su eficiencia.

HIGH POINT, NC, 1 de abril de 2024 -
Axalta Building Products, un segmento
de mercado de Axalta Coating
Systems, lider mundial en recubrimien-
tos, anuncia con orgullo el lanzamiento
de su nueva gama de soluciones
Zenamel™ para el mercado de
fabricantes de gabinetes.

Las formulas exclusivas de la gama
Zenamel™, basadas en una tecnolo-
gia de recubrimiento de vanguardia,
permiten un importante ahorro de
tiempo durante el proceso de aplica-
cion junto con una proteccion vy
estética de las superficies sin igual.

Compuesta por dos lineas de produc-
tos distintas, Zenamel™ SP y
Zenamel™ T, el lanzamiento de la
gama ya ha recibido elogios de la
critica, y ambos productos han sido

AXALTA BUILDING PRODUCTS PRESENTA
ZENAMEL™

RECUBRIMIENTOS

PARA GABINETES DE COCINA D€

MADERA

galardonados con el prestigioso
premio Edison. Los premios Edison
reconocen ejemplos sobresalientes de
innovacién y se encuentran entre los
galardones mas respetados en el
ambito del disefio de nuevos produc-
tos.

Zenamel™ SP esta disefiado para
consolidar un sistema convencional de
acabado de tres capas en una sola
capa para un rendimiento y estética
excepcionales. Es el unico recubri-
miento de su clase que ofrece las
propiedades de relleno de un fondo
primario, a la vez que proporciona la
resistencia quimica a la humedad de
un acabado, sin necesidad de una
capa transparente. Al reducir el
numero de capas aplicadas, Zena-
mel™ SP aumenta la productividad,
mejora el rendimiento del proceso y
reduce el niamero de unidades en

Zename|™

almacenamiento de stock necesarias
(SKU).

Zenamel™ T estd disefiado para una
eficiencia de procesamiento y una
estética superior. Sélo se necesita una
capa como fondo primario y acabado,
en comparacion con las cuatro capas
estandar de las sugeridas por la
competencia. Optimizado para eliminar
la necesidad de dos productos
diferentes para aplicaciones cruzadas
(horizontales y verticales), Zenamel™

T reduce costos y simplifica el proceso
de fabricacion.

Wade Arnold, Vicepresidente y
Director General de Axalta Building
Products, dijo:

"Nuestro compromiso con el desarrollo
de soluciones innovadoras de
recubrimiento de madera esta en el
corazon de todo lo que hacemos.
Gracias a nuestra inversion en nuevas
tecnologias como la gama Zenamel™,
los fabricantes de equipos originales
(OEMs) pueden ahora obtener
grandes beneficios en forma de
eficiencias operativas y un rendimiento
superior, como demuestra nuestro
exito en los Edison Awards.”

Para obtener mas informacion sobre
Zenamel ™ visite axaltawoodcoa-
tings.com o pongase en contacto con
nosotros en

800-788-4907 o axaltawoodin-
fo@axalta.com.

Acerca de Axalta

Axalta es lider mundial en la industria
de recubrimientos, ofreciendo
soluciones innovadoras, sostenibles y
visualmente impactantes a clientes de
todo el mundo.

Con un legado de mas de 150 afios,
Axalta continta sirviendo a mas de
100.000 clientes en 130 paises con los
mejores recubrimientos, sistemas de
aplicacion y tecnologia.

Para mas informacion, visite axalta.-
com Yy siganos en LinkedIn, Facebook
y @axalta en X.

www.axalta.com

300, 50 Applied Bank Blvd STE 204,
Glen Mills, PA 19342, Estados Unidos

Contacto: Put Sally
Teléfono: +32 477507275

sally.put@axalta.com
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Changes for the Better

La solucion de acceso Zero Trust
de Mitsubishi Electric y Dispel
para sistemas industriales
establece redes remotas distri-
buidas altamente seguras,
garantizando la proteccion de
datos sensibles y una conectivi-
dad sin interrupciones.

Mitsubishi Electric Automation, Inc. ha colaborado
estrechamente con Dispel, un proveedor de software
para la conectividad remota segura en entornos OT,
para ofrecer a los clientes soluciones que les
permitan acceder de forma segura a la red Zero Trust
desde ubicaciones remotas. Las instalaciones pueden
conectarse de forma remota a través de la Mitsubishi
Electric iQ-R Series R102WCPU-W WinCPU o el
modulo de funcién inteligente RD55UP12-V C
compatible con Dispel y cumplen con los estandares
NIST/IEC 62443.

APULL

Mitsubishi E€lectric Automation, Inc.
lanza una solucion de acceso

remoto Zero Trust en colaboracion

directa con Dispel

Dispel. Esta soluciéon de acceso remoto para OT
revoluciona la ciberseguridad con su innovador
software, que protege a las empresas frente a las
cambiantes amenazas del panorama digital”, afirmo
Aga Zupancic, Product Manager de Mitsubishi Electric
Automation, Inc.

"A los clientes industriales lo que les importa es el
tiempo de actividad, la disponibilidad y la seguridad
del personal", afirma lan Schmertzler, Presidente de
Dispel. "La ciberseguridad no deberia ser algo de lo
que tuvieran que preocuparse, sin embargo, el
cambiante panorama normativo y de amenazas ha
hecho que sea imposible de ignorar". Al proporcionar
una plataforma de acceso Zero Trust alineada con
NIST 800-53 a su base de clientes, Mitsubishi Electric
esta haciendo posible que sus clientes vuelvan a
centrarse en lo que realmente importa®.

El comunicado destaca el avance continuo de
Mitsubishi Electric Automation en ciberseguridad

industrial.

Para mas informacion sobre los sistemas de acceso
remoto de Dispel, visite:

]

Dﬁ
[
[s0/%o]

La plataforma unificada de Dispel ofrece control y
visibilidad sobre los sistemas industriales y el acceso
de los usuarios a través de un cuadro de mandos
centralizado disefiado para controles de ciberseguri-
dad, incluyendo NIST 800-53, NERC CIP e IEC
6244. Dispel ofrece proteccion frente a las
ciberamenazas mediante una infraestructura dinamica
de Moving Target Defense que continuamente
reconfigura y cifra las rutas de datos para reducir el
riesgo de acceso no autorizado. Con mas de 20
millones de horas de funcionamiento seguro, la
plataforma de acceso remoto Zero Trust de Dispel va
mas alla de las soluciones tradicionales para ofrecer
el conjunto completo de funciones necesarias en
entornos tecnolégicos operativos de alto valor, como
el almacenamiento de contrasefias, la gestion de
accesos restringidos, el registro de sesiones, la
autogestion de proveedores, el acceso inmediato y el
aislamiento de puntos finales. La solucion puede
utilizarse en cualquier sector que requiera un acceso
remoto seguro, pero es mas frecuente su uso en los
sectores de alimentos y bebidas, envasado,
automotriz, medicina/ciencias biolégicas, electronica,
logistica/comercio electronico y agua y aguas
residuales.

" Nos sentimos muy orgullosos de la colaboracién con

https://us.mitsubishielectric.com/fa/en/products/digital
-solutions-software/dispel/.

Conozca Mitsubishi Electric Automation, Inc.

Con sede en Vernon Hills, lllinois, Mitsubishi Electric
Automation, Inc. es una filial estadounidense de
Mitsubishi Electric Corporation, que ofrece una amplia
cartera de productos entre los que se incluyen
controladores de automatizacion programables
(PAC), controladores légicos programables (PLC),
interfaces hombre-maquina (HMI), variadores de
frecuencia (VFD), servoamplificadores y motores.
Puede encontrar mas informacién acerca de
Mitsubishi Electric Automation en
us.MitsubishiElectric.com/fa/en.

Conozca Mitsubishi Electric Corporation

Con mas de 100 afios de experiencia en el suministro
de productos fiables y de alta calidad, Mitsubishi
Electric Corporation (TOKYO: 6503) es un lider
mundial reconocido por su manufactura, comercializa-
cion y venta de equipos eléctricos y electronicos
utilizados en el procesamiento de la informacion y las
comunicaciones, el desarrollo espacial y las
comunicaciones por satélite, los productos
electrénicos de consumo, la tecnologia industrial, la
energia, el transporte y los equipos de construccion.

Mitsubishi Electric contribuye a enriquecer la sociedad
con tecnologia bajo el lema "Changes for the Better".
La empresa registré unos ingresos de 5.003.600
millones de yenes (37.300 millones de dolares™) en el
ejercicio fiscal finalizado el 31 de marzo de 2023.
Para mas informacion, visite www.MitsubishiElectric.-
com

*Los importes en dolares estadounidenses se cotizan
a partir del yen al tipo de cambio de \134=%1 doélar
estadounidense, el tipo de cambio aproximado en el
mercado de divisas de Tokio al 31 de marzo de 2023.

Informacién sobre Mitsubishi Electric Factory
Automation Business Group

Mitsubishi Electric, con su amplia gama de
tecnologias de automatizacion y procesamiento, que
incluye controladores, productos de accionamiento,
productos de distribucion y control de energia,
maquinas de descarga eléctrica, maquinas de
procesamiento laser, controladores numéricos
informatizados y robots industriales, ayuda a
aumentar la productividad y la calidad en las fabricas.
Asimismo, nuestras amplias redes en todo el mundo
ofrecen comunicacion directa y asistencia integral a
los clientes. Nuestro lema global "Automating the
World" (Automatizando el mundo) muestra el enfoque
de la empresa de aprovechar la automatizaciéon para
el desarrollo de la sociedad, mediante la aplicacién de
tecnologia avanzada, compartiendo conocimientos y
apoyando a los clientes como socio de confianza.
Para saber mas sobre la historia de "Automating the
World", visite: www.MitsubishiElectric.com/fa/about-
us/automating-the-world

Conozca e-F@ctory

e-F@ctory es el concepto integrado de Mitsubishi
Electric para construir sistemas de manufactura
fiables y flexibles que permitan a los usuarios hacer
realidad gran parte de sus expectativas en materia de
manufactura de alta velocidad impulsada por la
informacion. A través de su iniciativa de solucion de
socios, la e-F@ctory Alliance, y su colaboracién con
asociaciones de redes abiertas como The CC-Link
Partners Association (CLPA), los usuarios podran
crear soluciones integrales basadas en un amplio
principio de "lo mejor de lo mejor".

En resumen, e-F@ctory y la e-F@ctory Alliance
permiten a los clientes conseguir una manufactura
integrada, manteniendo al mismo tiempo la capacidad
de elegir los proveedores y soluciones mas éptimos.

*e-F@ctory, iQ Platform son marcas comerciales de
Mitsubishi Electric Corporation en Japén y otros
paises.

*Otros nombres y marcas comerciales son propiedad
de terceros.

* Se reconocen todas las marcas comerciales
restantes.

Para mas informacion:
http://us.MitsubishiElectric.com/fa/en/

ARCE Daniela
Phone : +55-3067-7504
Daniela.Arce@meau.com

Mitsubishi Electric Automation
Contact:Pam Summers
Marketing Communications Manager
SUMMERS Pam
Phone : +1 (847) 478-2415
Pam.Summers@meau.com
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Southco ha introducido un
nuevo cierre electronico
giratorio de alta resistencia
R4-50 que integra sensor y
accionamiento electrénico
hermético, ampliando asi su
linea de cierres giratorios
con opciones que ofrecen
mayor seguridad y control
de acceso remoto para
entornos exigentes.

La ultima incorporacion a la linea de
cierres giratorios de alta resistencia,
que ofrece seguridad elevada,
rapidez de accionamiento y una vida
util excepcional, esta disefiada para
aplicaciones en las que la durabili-

Southco Introduce Un Nuevo Cierre
Electronico Giratorio De Alta

Resistencia R4-50 Con Sensor

Integrado

continuo y las condiciones imprede-
cibles son la norma.

El nuevo modelo R4-50 combina
estas ventajas con el accionamiento
electronico y la monitorizacién para
verificar la seguridad de la puerta.
Esta version se acciona de manera
fiable bajo cargas elevadas en
menos de un segundo, y la tecnolo-
gia electrénica de acceso brinda a
los usuarios la comodidad de su
control a distancia en todo momen-
to. El sensor integrado comunica
cuando esta cerrado el mecanismo
con el pestillo de la puerta presente
para confirmar el cierre correcto de
la puerta. El sistema de acciona-
miento electrénico al completo es
hermético, con lo que esta protegido
de las condiciones ambientales.

dad y la fiabilidad son criticas. Como
solucién con capacidad FMVSS 206
para una retencion de puertas de
alta resistencia, el cierre R4-50 esta
ideado para aplicaciones de reparto
en ultima milla donde el uso

Todo esto se presenta en un
dispositivo construido para durar.
Con una vida util cinco veces mas
larga que la de otros cierres
electréonicos giratorios, el cierre
giratorio de alta resistencia R4-50

sera una soluciéon fiable durante
afos después de su instalacion,
incluso en los entornos mas
exigentes.

Para obtener mas informacion
acerca del cierre giratorio de alta
resistencia R4-50, visite southco.-
com o envie un correo electrénico al
departamento de atencion al cliente
24 horas en info@southco.com

Southco Inc. es el lider global en el
disefio y la fabricacion de soluciones
técnicas de acceso. Desde la
calidad hasta el rendimiento,
pasando por la estética y la ergono-
mia, somos conscientes de que, en
el disefio de productos, las primeras
impresiones son impresiones que
perduran. Durante mas de 75 afnos,
Southco ha ayudado a las marcas
mas prestigiosas del mundo a crear
valor para sus clientes con solucio-
nes de acceso innovadoras,
disefiadas para mejorar los puntos
de contacto de sus productos en
aplicaciones industriales y de
transporte, equipos meédicos,
centros de datos y muchos otros
sectores. Con recursos de ingenieria
sin parangon, productos innovado-
res y un equipo internacional propio,
Southco proporciona a los disefiado-
res de equipos de todo el mundo la
mas amplia cartera de soluciones de
acceso de alta gama disponible.
www.southco.com

www.southco.com

Southco Manufacturing Ltd.

Wainwright Road, Warndon, Worcester, WR4
9FA (Reino Unido)

STURMAN Ulrike
Phone : +44 (0) 1905 346722

usturman@southco.com
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espera que las inversiones a
futuro en la industria metal-
mecanica continuen en
aumento. Se prevé que
estas inversiones impulsen
la expansién de la capacidad
productiva, la adopcién de
tecnologias avanzadas y la
creacion de empleo en el sec-
tor.

La Unidén Industrial Argenti-
na (UIA) ha jugado un papel
importante en el desarrollo y
fortalecimiento del sector
metalmecanico, abogando
por politicas que promuevan
la competitividad y el creci-
miento sostenible de la
industria. Sus esfuerzos han
contribuido a crear un entor-

no propicio para la inversion
y la innovacién en el sector,
fortaleciendo asi su posicidon
en el mercado nacional e
internacional.

Argentina ha sido anfitrion
de varias ferias y exposicio-
nes industriales de renom-
bre internacional en 2024,
incluyendo la Exposicidén
Argentina de Oil & Gas
(AOG) y ARMINERA. Estos
eventos han brindado una
plataforma para la presenta-
cion de avances tecnologi-
cos, oportunidades de nego-
cios y el intercambio de cono-
cimientos, fortaleciendo la
posicion del pais como lider
regional en la industria
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Changes for the Better

El Teach Pendant R86TB puede
gestionar una serie de procesos,
desde la configuracion hasta el
mantenimiento, lo que alivia la
necesidad de un ordenador in
situ para reducir tiempo y costos.

La nueva consola de programacion R86T6 de
Mitsubishi Electric Automation, Inc. ha
evolucionado a partir de la consola de
programacion convencional de alto rendimiento
para ofrecer funciones personalizables e intuitivas
tanto a los fabricantes de equipos originales
como a los usuarios finales. El R86TB esta
disefiado con una pantalla de alta definicion de
10,1 pulgadas que permite ver y acceder
facilmente a cualquier funcion desde la pantalla
de INICIO personalizable o la lista de paginas.
Es posible acceder a las principales funciones de
MELSOFT RT ToolBox 3, el software de
programacién de robots basado en PC de

Mitsubishi €Electric Automation, Inc.

Lanza €l mando manual de alto
rendimiento R86TB para mejorar

la operabilidad

hemos disefiado para que sea compatible con
versiones anteriores y posteriores, de modo que
pueda utilizarse en robots controlados por CR700
mas antiguos, asi como en nuestras generacio-
nes actuales y futuras de robots", afirma Patrick
Varley, Director de marketing de productos
(Robot) de Mitsubishi Electric Automation, Inc.

Si desea mas informacion sobre el Teach
Pendant R86TB, visite aqui.

Conozca Mitsubishi Electric Automation, Inc.

Con sede en Vernon Hills, lllinois, Mitsubishi
Electric Automation, Inc. es una filial estadouni-
dense de Mitsubishi Electric Corporation, que
ofrece una amplia cartera de productos entre los
que se incluyen controladores de automatizacion
programables (PAC), controladores légicos
programables (PLC), interfaces hombre-maquina
(HMI), variadores de frecuencia (VFD),
servoamplificadores y motores.

Puede encontrar mas informacion acerca de
Mitsubishi Electric Automation en

Mitsubishi Electric, y esta equipado para
proporcionar funciones de soporte de programas,
pantallas de parametros y programas,
monitorizacién 3D, etc.

Entre las funciones adicionales de la consola de
programacién R86TB se incluyen el analisis de
datos y la supervision en tiempo real para realizar
diagnosticos de incidencias, botones de hardware
seguros para un funcionamiento tactil y uniforme,
velocidades de procesamiento mejoradas y
funciones de seguridad. Compatible con los
controladores de las series CR800 y CR700, el
R86TB permite a los clientes una mayor
visibilidad y operatividad para garantizar un
funcionamiento sin problemas y un alto
rendimiento.

"Estamos seguros de que nuestros clientes se
beneficiaran de la mayor funcionalidad,
durabilidad y rendimiento que ofrece el R86TB.
La gran pantalla de alta definicion permite revisar
los programas sin necesidad de llevar un
ordenador portatil a la planta de fabricacion. Lo

us.MitsubishiElectric.com/fa/en.

Conozca Mitsubishi Electric Corporation

Con mas de 100 afos de experiencia en el
suministro de productos fiables y de alta calidad,
Mitsubishi Electric Corporation (TOKYO: 6503)
es un lider mundial reconocido por su manufactu-
ra, comercializacion y venta de equipos eléctricos
y electronicos utilizados en el procesamiento de
la informacién y las comunicaciones, el desarrollo
espacial y las comunicaciones por satélite, los
productos electrénicos de consumo, la tecnologia
industrial, la energia, el transporte y los equipos
de construccion. Mitsubishi Electric contribuye a
enriquecer la sociedad con tecnologia bajo el
lema "Changes for the Better". La empresa
registrd unos ingresos de 5.003.600 millones de
yenes (37.300 millones de délares™) en el
ejercicio fiscal finalizado el 31 de marzo de 2023.
Para mas informacion, visite www.MitsubishiElec-
tric.com

*Los importes en dolares estadounidenses se
cotizan a partir del yen al tipo de cambio de

\134=%1 ddlar estadounidense, el tipo de cambio
aproximado en el mercado de divisas de Tokio al
31 de marzo de 2023.

Informacion sobre Mitsubishi Electric Factory
Automation Business Group

Mitsubishi Electric, con su amplia gama de
tecnologias de automatizaciéon y procesamiento,
que incluye controladores, productos de
accionamiento, productos de distribucion y control
de energia, maquinas de descarga eléctrica,
maquinas de procesamiento laser, controladores
numéricos informatizados y robots industriales,
ayuda a aumentar la productividad y la calidad en
las fabricas. Asimismo, nuestras amplias redes en
todo el mundo ofrecen comunicacion directa y
asistencia integral a los clientes. Nuestro lema
global "Automating the World" (Automatizando el
mundo) muestra el enfoque de la empresa de
aprovechar la automatizacién para el desarrollo
de la sociedad, mediante la aplicacién de
tecnologia avanzada, compartiendo conocimien-
tos y apoyando a los clientes como socio de
confianza.

Para saber mas sobre la historia de "Automating
the World", visite: www.MitsubishiElectric.-
com/fa/about-us/automating-the-world

Conozca e-F@ctory

e-F@ctory es el concepto integrado de Mitsubishi
Electric para construir sistemas de manufactura
fiables y flexibles que permitan a los usuarios
hacer realidad gran parte de sus expectativas en
materia de manufactura de alta velocidad
impulsada por la informacion. A través de su
iniciativa de solucion de socios, la e-F@ctory
Alliance, y su colaboraciéon con asociaciones de
redes abiertas como The CC-Link Partners
Association (CLPA), los usuarios podran crear
soluciones integrales basadas en un amplio
principio de "lo mejor de lo mejor".

En resumen, e-F@ctory y la e-F@ctory Alliance
permiten a los clientes conseguir una manufactu-
ra integrada, manteniendo al mismo tiempo la
capacidad de elegir los proveedores y soluciones
mas optimos.

*e-F@ctory, iQ Platform son marcas comerciales
de Mitsubishi Electric Corporation en Japon y
otros paises.

*Otros nombres y marcas comerciales son
propiedad de terceros.

* Se reconocen todas las marcas comerciales
restantes.

Para mas informacion:
http:/fus.MitsubishiElectric.com/fa/en/

ARCE Daniela
Phone : +55-3067-7504
Daniela.Arce@meau.com

Mitsubishi Electric Automation
Contact:Pam Summers
Marketing Communications Manager
SUMMERS Pam
Phone : +1 (847) 478-2415
Pam.Summers@meau.com
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HMS Networks ha finali-
zado la adquisicion de
Red Lion Controls a
Spectris Group Holdings
Limited. Las dos empre-
sas ahora son una sola
entidad y pueden empe-
zar a trabajar juntas en el
desarrollo de estrategias
de mercado y ofertas de
productos comunes.

La adquisicion, que fue anunciada
el 11 de diciembre de 2023, ha
sido aprobada ahora. Esto
significa que HMS Networks ahora
cuenta con 1.200 empleados en
18 paises. La mayor parte de la

HMS Networks y Red Lion Controls
unen sus fuerzas para potenciar su

oferta en el ambito de la Tecnologia de
Informacion y Comunicacion Industrial

seguiran siendo los mismos y las
marcas de los productos se
comercializaran y venderan como
antes a través de los mismos
canales. La produccién y los
envios se gestionan desde HMS y
Red Lion, respectivamente. Los
datos de contacto y las direccio-
nes de correo electronico siguen
igual con la excepcion de la India,
donde el personal de Red Lion
pasara a utilizar la extension hms-
networks.com.

Sinergias a la vista

La fusion de ambas empresas
proporcionara numerosas siner-
gias, sobre todo porque ampliara
el mercado americano para HMS
y el mercado europeo para Red
Lion. La mayor parte de las ventas

Halmstad (Suecia), 2 de abril de 2024 « Staffan Dahlstrom, CEO de HMS Networks, en
las oficinas de Red Lion en York (Pensilvania, EE.UU.)

plantilla se encuentra en EE.UU.,
Suecia y Alemania.

Qué cabe esperar

Para los clientes de HMS y Red
Lion no habra ningun cambio
inicialmente. Los nombres de las
empresas HMS y Red Lion

de Red Lion procede de Norte-
américa, a través de una red muy
consolidada de distribuidores que
HMS podra aprovechar para
impulsar las ventas de sus
pasarelas y equipos de acceso.
HMS, que obtiene alrededor del
60 por ciento de sus ventas en los

grandes mercados de automatiza-
cion de Europa a traveées de
canales muy consolidados e
identificados, estara en condicio-
nes de vender algunos productos
seleccionados de Red Lion en
Europa.

“Estamos encantados de dar la
bienvenida a los nuevos emplea-
dos y a los valiosos clientes de
Red Lion a la familia de HMS
Networks en lo que representa
una nueva y apasionante etapa
para nosotros. Estamos iniciando
juntos el proceso de integracion y
esperamos aprovechar la unién de
nuestros puntos fuertes, valores
compartidos y compromiso para
ofrecer un valor excepcional al
cliente. Durante los préximos
trimestres nos centraremos en
garantizar una integracion perfecta
total y en buscar activamente las
sinergias existentes entre nuestras
dos empresas. Esperamos
potenciar juntos nuestra posicion
en el mercado norteamericano”,
sefala Staffan Dahlstréom, Presi-
dente y CEO de HMS.

Habra mas informacién disponible
a medida que avancen los trabajos
de integracion.
www.hms-networks.com
www.redlion.net

www.hms.se

HMS Industrial Networks Inc
Latin America Headquarters
35 E. Wacker Dr,

Suite 1700
Chicago , IL 60601

Encuentre su distribuidor local Anybus:
https://www.anybus.com/contact/find-
distributor

Phone : +1 (954) 995 4727
LATAM-sales@hms.se
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/\1 MANTENIMIENTO instalaciones industriales

Algunas de nuestras areas de especializacion son:

v Equipamientos CNC para la industria metalmecanica

v Motores a combustion y generacion de potencia
electrica

v Equipamientos para industria maderera

Sistemas de bombeo

Servicios de mantenimientos Predictivos

Termografia Analisis de Analisis de AnaI|5|s de [
Infrarroja vibraciones redes eléctricas Iubrrcan@. :

. II ' Consultoria

/ v Sistema de Gestion de Activos Fisicos ISO 55001:
Diagnostico - Implementacion y Auditorias

v Criticidad de Activos Fisicos

v Equipamientos Estrategias de Mantenimiento:
Mantenimiento centrado en Confiabilidad (RCM) Analisis
Causa Raiz (ACR)
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Visite nuestra web: www.mcc-mi.com

@ 11-6474-0882 9 contacto@mcc-mi.com 0 San Miguel, Bs As, Argentina
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www.impoweb.com.ar

metalmecanica.

El proceso de sinceramiento del
dolar ha contribuido a la estabili-
dad econ6mica y la confianza de
los inversores, facilitando las
transacciones comerciales y
reduciendo la incertidumbre en
el mercado cambiario. Esta medi-
da ha beneficiado especialmente
a la industria metalmecanica, pro-
porcionando un marco mas pre-
decible para la planificacidon
financiera y las inversiones a
largo plazo.

A pesar de los desafios persis-
tentes, como la volatilidad en los
precios de las materias primas y
la competencia global, el sector
metalmecanico argentino se
encuentra en una posicion sélida
para seguir prosperando en el
futuro. Con un crecimiento
robusto, una mayor inversion y
un entorno empresarial favora-
ble, se espera que la industria
metalmecanica continue desem-
peiando un papel crucial en el
crecimiento econémico y el desa-
rrollo industrial de Argentina en
los préximos afos.
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Honeywell

MAQDN ] resideo skégrrgder
45 anos al servicio

{) McDonnell & mitler ~ EELIPSE de la industria

»CASAC

Distribuidor Autorizado

Honeywell

Slate es la nueva generacion de
plataforma de control,
administracién y almacenamiento
de datos que reemplaza la linea
ControLink.

Slate es el futuro de su manejo
y optimizacion de costos.

Visitenos en

Slate www.electrocasac.com.ar

Programadores y Relés

Actuadores / Motores
Presostatos

Valvulas
Controladores

€ € € €« € «

Registradores

STOCK
PERMANENTE

o Av. Juan Bautista Alberdi 1026 * Piso 2 . +54 9 11-4431-1515 - O +54 9 11 6522-6688

& (1424+Ciudad Auténoma de Buenos Aires EX{ info@electrocasac.com.ar
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ELECTROBOMBAS - MOTORES ELECTRICOS - SISTEMAS DE BOMBEO
GRUPOS ELECTROGENGOS - SISTEMAS CONTRA INCENDIOS

IE1, IE2, IE3 CABINADOS Y ABIERTOS
HASTA 420HP HASTA 125 KVA

ENTRIFUGAS,
SUMERGIBLES,
DE POZO.

100% PERSONALIZADOS

COMBEPOWER s.A i ventas@combepower.com < (011) 15-4045-5245

&5 mec-argentina.com.ar
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Fabricacion y Comercializacion Unidad dC Seruicio maouil

DISENO Y PRODUCCION DE PLATAFORMAS DE LUBRICACION
EQUIPAMIENTO PARA CAMIONES

O ©0 O

Suministro y despacho Sistemas Médulos independientes
de aceites, grasas, agua convencionales de lubricacion para
y/o combustibles montar en camiones

O )
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IE [ —

TOYOTA Mercedes-Benz

OFICINA COMERCIAL . (54-11) 444 18042 info@coccolo.com.ar
Goya 1971 « San Justo O (54-11) 697 80422 www.coccolo.com.ar
Buenos Aires * Argentina @ coccolo.usm unidadserviciomovil.com



10°Expo Internacional

SanJuan 21-23 MAYO, 2024

M 4 PREDIO CEPAS SANJUANINAS
' n er a PROVINCIA DE SAN JUAN, ARGENTINA

La exposicion mas federal de la mineria argentina
#ExpoSanjuanMinera2024

www.exposanjuan.com.ar

ORGANIZADO POR

PANORAMA AsA

MINERO
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23 al 25 de octubre de 2024,
Espacio DUAM, Neuquen,

Argentina

www.aogpatagonia.com.ar
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DRIVESYSTEMS

NORD DRIVESYSTEMS
ha optimizado especial-
mente una serie de pro-
ductos de la gama de
soluciones LogiDrive
para los requisitos de la
logistica aeroportuaria.
La empresa presentara
sus accionamientos en la
principal feria del sector
aeroportuario y el trans-
porte aéreo entre el 16 y
el 18 de abril de 2024.

A menudo hay que transportar piezas
de equipaje de diferentes pesos a
largas distancias. Esto presenta

LogilDrive’

NORD en la feria Passenger Terminal
Expo 2024 de Frankfurt: el especialista
en accionamientos presentara sus

soluciones para logistica aeroportuaria

caracterizan por su espacio de
instalacion reducido, ademas de
ofrecer diferentes ventajas:

*LogiDrive Basic

- Consiste en un motor asincrono |E3,
el variador de frecuencia
descentralizado NORDAC ON y un
reductor del catalogode NORD

- Destaca por sus bajos costes de
inversion y un amplio rango de ajuste

*LogiDrive Advanced

- Consiste en un motor sincrono le5+,
el variador de frecuencia
descentralizado NORDAC ON+ y un
reductor del catalogode NORD

- Funciona con una elevada eficiencia
energética, disminuye las emisiones
de CO2 y también permite a los
usuarios reducir las variantes

fie”

DRIVESYSTEMS

Las tres versiones diferentes de la solucion de accionamiento LogiDrive destacan por su bajo peso y

espacio de instalacion reducido.

requisitos especiales sobre la
tecnologia de accionamiento. NORD
ha optimizado especialmente una serie
de productos de su gama de
soluciones LogiDrive para aplicaciones
como. Transportadores de bandejas,
cintas transportadoras vy
transportadores de rodillos. Las tres
soluciones del sistema son ligeras y se

*LogiDrive Advanced con DuoDrive
- Consiste en el motorreductor
DuoDrive y el variador de frecuencia
descentralizado NORDAC ON+

- Proporciona las ventajas de LogiDrive
Advanced y un bajo mantenimiento

LogiDrive Advanced y LogiDrive
Advanced con DuoDrive son

especialmente ventajosos en grandes
cintas transportadoras con numerosos
accionamientos. Estas soluciones de
accionamiento de alta eficiencia
ofrecen enormes ventajas en cuanto a
los costes energeéticos, y por tanto a las
emisiones de CO2. Lareduccion de las
variantes de los accionamientos en un
gran sistema también reduce los
costes. Una reduccion de las variantes
minimiza los costes administrativos y
agiliza los procesos de produccion,
logistica, almacenamiento y
mantenimiento.

Ademas, NORD ofrece soporte a sus
clientes para encontrar la solucion de
accionamiento mas energéticamente
eficiente para su aplicacion. El NORD
ECO Service comprueba la eficiencia
energeética, el dimensionamiento y el
numero de variantes de los
accionamientos instalados. A partir de
este analisis, los clientes reciben un
concepto de eficiencia energética
especialmente adaptado a los
requisitos de la aplicacion
correspondiente.

NORD DRIVESYSTEMS presentara
sus soluciones de accionamiento
para logistica aeroportuaria entre el
16 y el 18 de abril de 2024 en
Passenger Terminal Expo
(Frankfurt). Encontrara a la empresa
en el Stand D300.

www.nord.com

Getriebebau NORD GmbH & Co. KG
Getriebebau-Nord-Strafe 1
22941 Bargteheide/Hamburg
Alemania
Kaeker Sebastian
Phone : +49 45 32 / 289-0
Sebastian.Kaeker@nord.com
Getriebebau NORD GmbH & Co. KG
Getriebebau-Nord-Stralle 1
22941 Bargteheide/Hamburg

Joerg.Niermann@nord.com
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XIV Argentina Oil & Gas Expo

AO0G2023

Superd todas las expectativas
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EXPO 2023

Sector petrolero

En esta nueva edicidn, la expo contdé con 350 empresasy
mas de 26000 visitantes que recorrieron los pabellones

de La Rural Predio Ferial conociendo la industria.

Dentro de la exposicion, se llevaron a cabo conferencias
técnicas y comerciales de los expositores. Por otro lado,

las rondas de negocios registraron un total de 210

reuniones entre fabricantes, productores y

compradores nacionales e internacionales.




La 142 edicion de AOG Expo se realiz6
del 11 al 14 de septiembre en Buenos
Aires. Con actividades organizadas
por el Instituto Argentino del Petréleo y
del Gas (IAPG) y Mess Frankfurt
Argentina en la sede de La Rural Pre-
dio Ferial.

En una superficie total cubierta de
35.000 metros cuadrados, mas de 350
empresas expositoras dieron a cono-
cer sus novedades. Mas de 26.000
visitantes recorrieron los pabellones

¥
|

Conferencia del Gerenciamiento del
Carbono

Ciclo de conferencias de AOG
Encuentro con los CEOs con 21 diri-
gentes de empresas energéticas

Todo esto entre fabricantes, producto-
res y compradores nacionales e inter-
nacionales.

Como es habitual, AOG se propone
continuar contribuyendo a la profesio-
nalizacién de la industria de los hidro-
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En una superficie total cubierta que superara los 35.000
metros cuadrados, mas de 350 empresas expositoras dieron a

conocer sus novedades. Se estima que mas de 26.000 visitan-

tes recorrieron los pabellones de I.a Rural Predio Ferial

de La Rural Predio Ferial, conociendo
la industria a lo largo de las cuatro jor-
nadas.

Dentro de la exposicién, se llevaron a
cabo conferencias técnicas y comer-
ciales de los expositores.

En numeros finales

210 reuniones en Ronda de Negocios
con participantes de Australia, Peru,
Paraguay, Chile y Bolivia.

800 participantes enlos JOGs

700 estudiantes de escuelas técnicas
Serealiz6 el 5° Congreso SSOyA

carburos y a suimpulso mas alla de las
fronteras nacionales. Ademas promo-
vera la formacién en nuevas tecnolo-
gias e incentivara la adquisicion de
diversas competencias.

Motor de negocios

En el marco de la exposicién 2023 se
realizaron 210 rondas de negocios.
Entre ellas, hubo encuentros para
conectar a productores argentinos
preparados para exportar con poten-
ciales compradores del extranjero. En
este sentido, se generaron reuniones
con compaifias de paises como Aus-



tralia, Peru, Paraguay, Chile y Bolivia.,
por ejemplo.

Es importante subrayar que en
AOG2023 se reunieron todos los acto-
res del sector. Participaron empresas
orientadas a la comercializacién, la
distribucién y el transporte de petro-
leo, gas y GLP; compafiias de servi-
cios especiales; proveedores de mate-
riales y equipos; y firmas de dedicadas
a tareas de exploracion, produccion y
refinacion. Se tratd del espacio propi-
cio para entablar vinculos, tejer redes
y construir alianzas que redunden en
nuevos Negocios.

Agenda de conferencias

En AOG 2023 regreso el ciclo de con-
ferencias “Encuentro con los CEOs”.
En estas disertaciones, los principales
directivos de las empresas lideres de
la industria compartieron sus experien-
cias con el publico tales como:
Prevencion de Dafos de Terceros
Nuestro desafio permanente con:
Juan Alberto Kindsvater, Jorge Daniel
Palumbo, Gerardo Correa, Fernando
Shigihara, Marcos Gerardo Palacios,
Sergio Ricardo Martin.

Proyecto Offshore en el Mar Argenti-
no; un desafio, con:

Alex Reyna / LATAM Sales & Marke-
ting

Sr Manager for Valaris - Vice Chair
Offshore IADC

Marcelo Guiscardo / Presidente Fun-
daciéon Cluster de Energia Mar del
Plata
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35.000 metros cuadra-
dos, mas de 350 empre-

sas expositoras dieron a

conocer sus novedades.

Mdas de 26.000 visitan-

tes recorrieron los pabe-

[ones de I.a Rural Pre-

dio Ferial, conociendo la

industria a lo largo de

las cuatro jornadas.

Diego Lamacchia/ VP de Operaciones
Leviticus Subsea

Asimismo, todos los participantes dis-
pusieron de una zona especial para
llevar adelante presentaciones comer-
ciales y técnicas. De este modo, tuvo
el lugar adecuado para realizar
demostraciones practicas de maquina-
ria y equipamiento y para concretar el
lanzamiento de productos.

También hubo charlas direccionadas a
estudiantes y jovenes profesionales.
La iniciativa Jovenes Profesionales Oil
& Gas 2023 (JOG) apunté a facilitar la
introduccién de las nuevas generacio-
nes en el sector de la energia.

Un congreso que ya es un clasico
El 5° Congreso Latinoamericanoy 7°




Msp
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SERVICIOS MINEROS
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a Trituracion y clasificacidn de aridos y minerales, con plantas moviles de ltima generacion.

: Fundaciones especiales y gasoductos anclajes y pilotes, bulones de sostenimiento, inyecciones de cemento.

MAS DE 40 ANOS DE EXPERIENCIA EN EL MERCADO, APORTANDO:
CONOCIMIENTOS, SERIEDAD Y PROFESIONALISMO.
RESPONSABLES DE NUESTROS TRABAJOS.
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Finvesa es comercioexterior,
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mas informacion
satointernational.net




Nacional de Seguridad, Salud Ocu-
pacional y Ambiente en la Industria
del Petréleo y del Gas fue uno de los
platos fuertes de AOG 2023, con:
Oscar Sardi

CEO/TGS

Daniel Ridelener

CEO /TGN

Osvaldo del Campo

CEO/GALILEO

Manfred Boeckmann

Managing Director Argentina /
WINTERSHALL DEA

Eric Dunning

Presidente Unidad de Negocios Lati-
noamerica/ CHEVRON ARGENTINA
Ricardo Markous

CEOTECPETROL

Adrian Vila

Country Manager Argentina /
PLUSPETROL

Horacio Turri

Director Ejecutivo de E&P / PAMPA
ENERGIA

El antecedente de una edicién exito-
sa

En 2022, la XIll edicion de AOG marco
el regreso de la muestra luego de dos
afos de interrupcién debido a la pan-
demia de COVID-19. En cuatro jorna-
das, mas de 20.000 personas conocie-
ron las propuestas de 220 expositores.

Hubo 230 reuniones de negocios -15
de ellas virtuales-, donde potenciales
compradores extranjeros se reunieron
con productores nacionales en condi-

i ;:|-j_g-;i:!1 o

]

www.aogexpo.com.ar

ciones de exportar. En el ciclo
“Encuentro de los CEOs”, se examina-
ron cuestiones como el desarrollo masi-
vo de Vaca Muerta y el offshore.

También resaltd la participacion de
mas de 450 jovenes en JOG, quienes
compartieron con ejecutivos de distin-
tas empresas paneles que abordaron
las transiciones energéticas, la agen-
da de diversidad y otras tematicas.

Autoridades provinciales y nacionales,
funcionarios de distintas areas de
gobierno, representantes de Pymes,
empresarios, profesionales, consulto-
res y estudiantes recorrieron el sector
de los stands y participaron de activi-
dades que se desplegaron a sala llena.

En septiembre de este aio, con la XIV
edicion, AOG volvera a convertirse en
el punto de encuentro por excelencia
de la industria de los hidrocarburos.
Todo esta dado para que la muestra se
constituya nuevamente como un suce-
so de relevancia para un sector que
aspira a seguir creciendo.
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Nueva propuesta para PYMES industriales

De cara a la reactivacion que se
espera en el rubro industrial,
desde la Agencia de Publicidad
IMPO, Expertos en PYMES indus-
triales, han preparado un completo
paquete de servicios econOmica-
mente accesible a toda pequefia y
mediana empresa, en el mismo
proponen que su empresa logre
distinguirse de sus competidores,
reforzando sus marcas y que esté
permanentemente en la mente de
los consumidores haciendo de la
publicidad un aliado y gran parte
del éxito de las ventas de su
PYME.

IMPO Agencia de Publicidad es la
primer agencia de publicidad
argentina con expertos en imagen
y publicidad para PYMES indus-
triales. Tienen mas de 25 afios de

Make i1deas real

experiencia y a través de sus dis-
tintas unidades de negocios garan-
tizan a sus clientes: mejoras de
imagen, retorno de inversion,
obtencion de mejores clientes,
fidelizacion, crecimiento constan-
te, refuerzo de marcas, continui-
dad en los mensajes y mayor volu-
men de ventas.

En su paquete Agency Platinum
proponen una planificacion estra-
tégica y puesta en marcha de
todas las acciones de marketing y
comunicacion publicitaria de su
empresa; o sea su propio departa-
mento de marketing y publicidad
sin personal en relacién de depen-
dencia.

Si le preocupa la competencia, si
quiere ganar mercado y solidificar-

lo, si no quiere perder clientes, si
le interesa la imagen de su empre-
sa, esta agencia tiene formulas de
éxito publicitario para cada caso,
estan al tanto de lo que funciona y
lo que no hoy en dia en el rubro y
lo mejor es que se encargan abso-
lutamente de todo mientras el
PYME se dedica a atender su
negocio.

Mas informacion:

Paquete
AGENCY PLATINUM

iMPO

Expertos .. PYMES
www.impoweb.com.ar

ROHDE&SCHWARZ

www.rohde-schwarz.com
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Mas de 12.000 visitantes pasaron por el predio de La Rural

LA EXPOSICION ARMINERA 2023
SE DESARROLLO CON GRAN EXITO

4}\
ArminerA

25 AROS

Sector minero

Del 22 al 24 de mayo se llevd a cabo una nueva edicién de la
muestra organizada por la Camara Argentina de
Empresarios Mineros (CAEM) y Messe Frankfurt
Argentina. Participaron mas de 280 empresas como
expositoras y hubo delegaciones de siete paises. Seis
gobernadores y el ministro de Economia de la Nacidn,
Sergio Massa, estuvieron entre las autoridades que
recorrieron la propuesta que se desarrollé en una superficie

de 15.000 metros cuadrados y conté con mas de 40 sponsors.




En su 25° aniversario, la exposicion
de mineria mas importante de Argen-

tina volvié a convocar a una gran
cantidad de profesionales del sector,
empresarios y dirigentes politicos.
La edicion 2023 de Arminera tuvo
lugar del lunes 22 al miércoles 24 de
mayo en La Rural Predio Ferial, reu-
niendo a mas de 12.000 visitantes a
lo largo de las tres jornadas de activi-
dades.

Como es habitual, en el evento se

vieron representadas, a través de las
firmas expositoras, naciones como
Brasil, Chile, Peru, Panama, Alema-
nia, Suiza, Paises Bajos, Italia, Polo-
nia, Australia e Israel.

En total hubo mas de 280 companhias
expositoras. La muestra, asimismo,
conté con el apoyo de mas de 40
sponsors. Por primera vez, la exposi-
cién se planteé como carbono neu-
tral, reflejando el compromiso asumi-
do por la industria minera con las

En su 25° aniversario, la exposicion de mineria mas impor-

tante de Argentina volvid a convocar a una gran cantidad de

profesionales del sector, empresarios y dirigentes politicos. La
edicion 2023 de Arminera tuvo lugar del 22 al 24 de mayo.

dieron a conocer las ultimas tenden-
cias en materia de tecnologia y pro-
ductos mineros. La muestra volvié a
convertirse en el espacio propicio
para la generaciéon de negocios y la
actualizacién profesional gracias a
una nutrida agenda de actividades.

Arminera 2023, impulsada en con-
junto por la Camara Argentina de
Empresarios Mineros (CAEM) y
Messe Frankfurt Argentina, se llevé a
cabo en una superficie de mas de
15.000 metros cuadrados. Hubo
siete delegaciones de paises y estu-

practicas sustentables.

Trabajo conjunto con la Unién
Europea

Entre las multiples actividades que
se realizaron en el marco de la expo-
sicion, se destaco la Convencion de
Materias Primas entre la UE y
LATAM, que se extendié durante los
tres dias. Esta iniciativa fue financia-
da por la propia Uniébn Europea como
parte de su proyecto “EU-Latin Ame-
rica Partnership on Raw Materials”.
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En la apertura, la secretaria de Mine-
ria de la Nacion, Fernanda Avila, indi-
cO6 que la mineria en Argentina se
encuentra en una “etapa temprana
de desarrollo”. La funcionaria detallo
que en la actualidad hay 19 proyec-
tos en produccion de oro y platay 7
en construccién centrados en litio y
cobre. “Tenemos potencial para mul-
tiplicar por cinco las exportaciones
en el area y alcanzar los US$ 18.600
millones para 20307, indicé.

Por su parte, el embajador de la UE
en Argentina, Amador Sanchez Rico,
aludié al “renovado interés” del blo-
que europeo por la regioén latinoame-
ricana e hizo hincapié en la mirada
estratégica puesta en las materias
primas y el litio. Sanchez Rico men-
ciondé que hay empresas europeas
analizando oportunidades en Cata-
marcay Saltay asegur6 que el objeti-
vo es “hacerlo de manera transpa-
rente y sustentable, aportando valor
agregado en todas las fases de la
cadena’.

Durante la Convencion de Materias
Primas entre la UE y LATAM también
se analizo la transicion energética.
La secretaria de Energia de la
Nacién, Flavia Royén, subrayé la
importancia de la puesta en funcio-
namiento del gasoducto Néstor Kir-
chner para cambiar la matriz energé-
tica nacional gracias al gas natural.

“Nuestro trabajo es disefar una ruta
de transicion energética que sea
federal, inclusiva y desarrollista”,
sostuvo Royén, quien dijo que su

Acomparando el momen-
to de crecimiento que vive
la industria, hemos tenido
una gran Arminera,

tanto por la cantidad de

visitantes como por la cali-
dad de su oferta”, destacd
el presidente de CAEM,

Franco Mignacco.

cartera esta trabajando en la elabo-
racién de un proyecto para el impulso
de una Ley de Hidrégeno Verde.

En tanto, el director para América
Latina, el Caribe y las relaciones con
todos los Paises y Territorios de
Ultramar en la Direccion General de
Asociaciones Internacionales de la
CE, Félix Fernandez-Shaw, afirmé
que la UE “esta pensando en desa-
rrollar lineas de financiacion para la
explotaciéon de litio e hidrégeno
verde en los paises de laregion”.

Fernandez-Shaw comentdé que estu-
vo recorriendo proyectos en el norte
argentino y resalté: “Queremos cola-
borar con la Argentina. Vamos a apo-
yar a todas las inversiones europeas
que quieran venir al pais y busquen
la transicion energética verde y digi-
tal”.
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Servicios

Metallrgicos
Herreria

Portones rebatibles
Corredizos y levadizos
manuales o automaticos
Trailer

Techos

Escaleras

Tinglados

Carpinteria metalica
Torneria

Fabricaciéon de piezasy
maquinaria a pedido

Metalmecanica
Naves Industriales
Portones rebatibles,
corredizos y levadizo,

manuales y automaticos.
Techos y construcciones. g#=

Trabajos en aceros
inoxidables (Sanitarios
Tinglados.
Carpinteria metalica.
Galpones y depositos.
Cortinas metalicas.
Escaleras y pasarelas.
Trailer.

Puente Grua - Torres.

Garibaldi 145
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Fabricacion de piezas a
pedido.

Montaje y
acondicionamientos de
Tuberias.

Pipping en A. Inoxidable, A.
Carbono, y PVC.

Sistemas para Bombeo.
Tanques de almacenamiento.
Ductos de ventilacion y tolvas.
Redes contra incendios.

-‘5". _-a -

Mantenimiento

Industrial
Mantenimiento de equiposy
maquinaria industrial.
Servicios de montaje y
desmontaje en general.

Proyectos
Montajes Industriales
Estructuras Metalicas
Construcciones
Caldereria

- Instalaciones
- Electromecanicas

? &

Otros Servicios
Trabajo en Altura
Trabajo de limpieza
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+ 60 km de cintas transportadoras ot
avalan nuestra experiencia

Cumplimos 15 afios ejecutando proyectos de ingenieria de equipos
para transporte de materiales a granel. Lideramos el mercado con mas
de 100 obras instaladas en el sector minero, cementero, portuario,
agropecuario y energético.
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anos desarrollando
lamaxima tecnologia
en equipos

de transporte a granel

www.krk.com.ar
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Otras actividades

En el encuentro de CEOs “La oportu-
nidad y los desafios de la industria
minera en la Argentina”, que impulsé
la CAEM en conjunto con el Instituto
para el Desarrollo Empresarial de la
Argentina (IDEA), se realiz6 un abor-
daje de los desafios y las oportunida-
des de la mineria y su cadena de
valor.

Del andlisis de las potencialidades
de las provincias productivas partici-
paron el gobernador de Salta, Gusta-
vo Saenz; su par de Jujuy, Gerardo
Morales; y el de Catamarca, Raul
Jalil.

“Es necesario garantizar reglas de
juego claras porque la mineria es
una inversion costosa”, considerd
Saenz en su intervencion. “Hay que
ordenar las cuentas publicas y apun-
tar a un modelo exportador”, opind
Morales, mientras que Jalil manifes-
t6 que “la mineria puede otorgar las
divisas para equilibrar la macroeco-
nomia”.

El ciclo “Conferencias de Israel”, por
otro lado, apunté a difundir un pano-
rama de la industria minera israeli y
de su vision global. Asi, el cuerpo
diplomatico de Israel en Argentina
ofrecié una disertacion sobre las
oportunidades vinculadas a las nue-
vas tecnologias que pueden aplicar-
se en el sector y su potencialidad
para los proyectos que estan en mar-
cha en nuestro pais.

El seminario “El rol de la ingenieria

de minas en el desarrollo minero

argentino” organizado por el Colegio
Argentino de Ingenieros de Minas, la
presentacion del primer indice de
Costos de la Mineria Argentina
(ICMA) y el 3° Encuentro de Desa-
rrollo de Proveedores Locales fueron
otros hitos de Arminera 2023, que en
la jornada de cierre recibi6 la visita
del ministro de Economia, Sergio
Massa.

Un balance muy positivo

A la hora del balance, el presidente
de CAEM, Franco Mignacco, se mos-
tr6 satisfecho: “Acompafando el
momento de crecimiento que vive la
industria, hemos tenido una gran
Arminera, tanto por la cantidad de
visitantes como por la calidad de su
oferta. Realmente demostré ser el
punto de encuentro clave del sectory
ha sabido reflejar en el nivel de sus
expositores y en su variedad de char-
las y conferencias el dinamismo de la
mineria argentina”.

De acuerdo a Mignacco, esta nueva
edicion de la exposicidén “nos ha deja-
do un saldo muy positivo y muchas
expectativas en cuanto al trabajo
mancomunado para seguir consoli-
dando la industria minera argentina”.
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OPORTUNIDAD

MIX 902: PARADO / APOYADO

Banqueta ergondmica para posicion parado/apoyado, asiento
giratorio, regulacion manual de altura, con o sin respaldo.
Apta para condiciones de trabajo exigentes. Posee una base

de reducido tamafio que permite ser colocada en pequefios

espacios operativos. Ideal para puestos fabriles ya que

soluciona los problemas de fatiga en trabajadores que

realizan tareas de postura parada.
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CADENAS INDUSTRIALES

Calidad en movimiento...

Cadenas a rodillos @
Cadenas acodadas @
Cadenas perno hueco @

Cadenas con aletas especiales @
Cadenas pernos salientes ©
Cadenas en acero inoxidahle @
Cadenas a medida @

Alimenticias * Aceiteras * Agricolas
Automotrices * Canteras y Ceramicos * Cerealeras
Fruticolas * Frigorificas * Ingenios * Madereras
Mineras * Metalmecanicas * Molinos * Siderirgicas

Tel: 0261 493 1329 « E-Mail: info@cademen.com

Jesus Nazareno 1473 * Zona Industrial Maipu « Mendoza * Argentina

www.cademen.com
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Stock permanente en todos los productos especializados
Envios a todo el pais - Ventas mayoristas
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CON MAS DE 28 SUCURSALES EN 5 PROVINCIAS
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Participaron unas 140 empresas constructoras de todo el pais

PRESENTACION DEL INFORME
“DIAGNOSTICO DE MADUREZ 4.0”

Diagndstico de madurez 4.0
PARA EMPRESAS CONSTRUCTORAS

GO SR | oo AR CAMARCO

Sector construcc

El relevamiento, realizado exclusivamente para los aso-
ciados a la Camara Argentina de la Construccién
(CAMARCO), se enmarcé en el Programa de Apoyo ala
Transformacién 4.0 de Empresas Constructoras, una
iniciativa llevada a cabo por la Federacién Interamerica-
na de la Industria de la Construccién (FIIC) y la Organi-
zacion Internacional del Trabajo (OIT). Las compaiias

participantes fueron categorizadas en cinco grupos

segun su nivel de adopcidn de soluciones tecnolégicas.




La primera edicién del informe “Diag-
noéstico de Madurez 4.0 para Empre-
sas Constructoras” conté con mas de
140 participantes de todo el pais. Las
encuestas se realizaron en abril del
afio pasado y a las firmas que partici-
paron se les entreg6 luego un reporte
individual con el detalle de su perfor-
mance y una comparacioéon con el res-
to.

El trabajo se hizo de manera exclusi-
va para los socios de CAMARCO,

ayudar a optimizar desde los proce-
sos productivos hasta los modelos de
negocios, pasando por la gestién
empresarial y los vinculos con los
proveedores.

Un equipo de consultores de la
CAMARCO se encargd de elaborar
esta herramienta de diagnéstico. Se
trata de la primera vez que se desa-
rrolla un instrumento de esta clase
orientado especificamente a actores
de laindustria de la construccién.

Laideade construccion 4.0 alude a la implementacion de solu-
ciones de tecnologia digital como big data, Internet de las

Cosas, inteligencia artificial y computacion en la nube. Estos

avances pueden ayudar a optimizar los procesos productivos.

organizacién que integra la FIIC. El
proyecto formé parte del Programa
de Apoyo a la Transformacion 4.0 de
Empresas Constructoras que la FIIC
impulsa junto a la OIT para asistir a
las compafiias en su proceso de
transformacion tecnolégica.

Cabe destacar que la idea de cons-
truccion 4.0 alude a la implementa-
cion en este sector de soluciones de
tecnologia digital como big data,
Internet de las Cosas (loT), inteligen-
cia artificial (IA), computacion en la
nube y robots. Estos avances pueden

Principales conclusiones

La evaluaciéon se realizé en torno a
dos dimensiones: las capacidades
organizacionales 4.0 (examinando
las aptitudes para detectar o aprove-
char las oportunidades que brinda el
paradigma digital) y la madurez tec-
nolégica 4.0 (estudiando la adopcion
y la utilizacién de las tecnologias digi-
tales). Los resultados sefialan que
hay consistencia entre los niveles de
desarrollo de las dos facetas.

El informe analitico refleja que las
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Certificacion de calidad
ISO 9001:2015

Mas de 15 afios de experiencia
Miembros activos de N.F.P.A.
Asesoramiento profesional
Desarrollo Tecnolégico

Productos certificados seguin
normas nacionales e
internacionales

Casa Central

Calle 52 n° 1757 entre Cno. Belgrano y 118
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constructoras que participaron del
sondeo muestran, a nivel general,
conocimientos de la tecnologia digi-
tal, aunque carentes de la profundi-
dad necesaria para incluirse en un
plan de transformacién. Los conoci-
mientos digitales, a su vez, no son
difundidos de manera adecuada en
todos los niveles de la organizacion.

El panorama de la madurez, asimis-
mo, indica que la mayor parte de las
empresas ya concretaron la incorpo-
racion de soluciones de este tipo a
sus procesos, pero sin llegar a lograr
un redisefio de los mismos. Los ana-
listas descubrieron que la motivaciéon
y el convencimiento son los factores
mas relevantes en el impulso de la
transformacion digital, mientras que
la dificultad para la articulacion de
dicha vision con una estrategia es
uno de los principales escollos.

A partir de los puntajes registrados,
las constructoras fueron distribuidas
en cinco categorias acordes a su posi-
cionamiento en la trayectoria de
transformacion hacia una realidad
4.0. Del total de las participantes,
solo el 14% alcanzaron la clasifica-
cion de “avanzadas” al usar solucio-
nes tecnolégicas 3.0 o superior en su
estructura organizacional y operati-
va.

El 52,6% de las empresas, en tanto,
fueron clasificadas como “en trans-
formacion” debido a que iniciaron la
trayectoria de cambio pero aun sin
acercarse a la frontera tecnolégica de
la actualidad. El 21,8% de las compa-

A partir de los puntajes
registrados, las construc-
toras fueron distribuidas
segin su trayectoria de
transformacidn hacia
una realidad 4.0. Solo e/
14% de las participan-

tes lograron la clasifica-

cion de “avanzadas’.

filas, por otro lado, se identificaron
como “rezagadas” debido a no mos-
trar ninguna sensibilizacién acerca
de la necesidad de llevar adelante un
cambio tecnologico.

Perfil de las empresas participan-
tes

En este primer informe analitico
“Diagnostico de Madurez 4.0 para
Empresas Constructoras”, el 74,9%
de las entidades participantes tiene
mas de 50 empleados. EI 17,5% cuen-
ta con entre 20 y 49 trabajadores; el
4,9%, entre 10y 19; y el 2,8%, entre 2
y 9. El 87% de las empresas, asimis-
mo, presenta una antigiedad de 12 o
mas afos.

En cuanto a las prestaciones que brin-
dan, el 53,3% se dedica a la construc-
cion de obra nueva (edificacion); el
14,2% se orienta al servicio de dise-
fo; el 13,8% ejecuta labores asocia-
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das al desarrollo; el 10,3% ofrece
servicios de gestion; y el 8,4% res-
tante se vincula a servicios especia-
les.

El 69% de estas empresas trabaja en
proyectos de inversion publica, sobre
todo en obras de infraestructura hidri-
ca y saneamiento, obras residencia-
les y especializaciones en otras cons-
trucciones (como hospitales y escue-
las).

Sobre la distribucion geografica de
las organizaciones, Santa Fe encabe-
za el listado con el 21,7%, seguida
por la Ciudad Auténoma de Buenos
Aires (21%), la Provincia de Buenos
Aires (14,7%) y Coérdoba (10,5%). El
51,4% opera a nivel local, disefiando,
desarrollando y/o ejecutando proyec-
tos en la zona donde esta radicada su
sede.

Programa de Apoyo a la Transfor-
macion Digital 4.0

Cabe resaltar que CAMARCO,
tomando en cuenta los resultados del
informe, preseleccion6 a 70 empre-
sas para participar de la edicién pilo-
to del Programa de Apoyo a la Trans-
formacién Digital 4.0. Finalmente
seran 7 compaifias las que efectiva-
mente se sumen a este programa que
contempla actividades sincronicas y
100% remotas.

El programa se pondra en marcha el
28 de junio y se extendera hasta el 29
de noviembre. Habra cinco citas gru-
pales iniciales, seis jornadas de

7SN, Organizacién
§{61T Y Internacional | ACT/EMP

i\{‘}' del Trabajo

=3

seguimiento grupal, un encuentro
individual para el lanzamiento del
primer proyecto de transformacién y
una convocatoria de cierre.

Mas alla de estas reuniones, un facili-
tador trabajara junto a las empresas
para evaluar sus necesidades y desa-
rrollar una planificacién especifica
vinculada a las posibilidades de
transformacion digital segun la reali-
dad de cada participante. Con este
servicio de asistencia técnica,
CAMARCO pretende contribuir al
progreso de la industria de la cons-
truccion mediante la adopcién de solu-
ciones tecnologicas.

En la misma linea, un equipo de
CAMARCO Pymes asistio al lanza-
miento de una herramienta de finan-
ciamiento presentada por el Ministe-
rio de Economia de la Nacion para
impulsar la innovacion y la transicion
de las pequenas y medianas empre-
sas hacia la industria 4.0. El total de
los fondos asciende a 130 millones
de délares, aportados por el Banco
Interamericano de Desarrollo (80
millones) y el Banco Centroamerica-
no de Integracién Econdomica (50
millones).
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